


NUESTRA EXPERIENCIA
Estamos insertos en la industria publicitaria hace más de tres años, con 
una amplia y variada cartera de clientes, los cuales nos han proporcio-
nado experiencia y destreza para ser eficientes y competitivos. 

Hoy en día enfrentamos los desafíos como
oportunidades para crecer y desarrollarnos en lo 
que nos apasiona.
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SOMOS
... un equipo de profesionales con diversas habilidades, disciplinas y facetas; comunicadores, 
fotógrafos, publicistas, diseñadores, planificadores, apasionados, observadores, dinamizado-
res culturales y soñadores pero realistas.

CREEMOS
…en la comunicación como un poder, nos responsabilizamos de hacer de esto una oportunidad 
tanto para nuestros clientes como para los consumidores.

…que es fundamental ofrecer soluciones tangibles, efectivas, rápidas y rentables a nuestros 
clientes, entregando un trabajo de excelente calidad.

…que es necesario salirse de la rutina, innovamos constantemente, con la finalidad de llegar a 
conclusiones e ideas nuevas.

…en el arte como algo esencial y enriquecedor, creemos que las marcas deben apoyarlo y 
difundirlo. 

BUSCAMOS

Comunicar
Emocionar

Aumentar

Provocar
Potenciar

Crear Crecer

Rentabilizar
Incentivar
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Áreas
Diseño y producción

Diseño gráfico y web
Ilustración
Modelado y animación 3D
Vídeo Corporativo

Marketing Online
SEO (Search Engine Optimization)
SEM (Search Engine Marketing)
SMO (Social Media Optimization)

Estudio Fotográfico
Fotografía publicitaria
Moda
Reportaje editorial
Retoque fotográfico profesional
Gestión integral del color
Impresión Fine-Art

Community Management 
Gestión de perfiles
Diseño de estrategia
Informe y análisis de resultados
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Diseño y producción

Nos centramos en el cliente. Para que sienta que puede dejar en nuestras manos sus 
proyectos con total confianza. Nos responsabilizamos absolutamente de todo el proce-
so de producción, garantizando la máxima calidad y eficiencia en los resultados. 

Optamos por trabajar con proveedores cercanos con el objetivo de limitar el impacto que provocan los 
medios de transporte y así reducir la huella de CO2 en el medio ambiente.

Nos informamos constantemente de las últimas tecnologías. Tanto de impresión y soportes certificados, 
que garantizan la producción de los mismos bajo programas de eficiencia energética. Como de software 
y hardware, consiguiendo servicios actualizados y evitando en lo posible que los productos queden obso-
letos con el paso del tiempo.

Proveedores
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Estudio Fotográfico

Contamos con un amplio staff de fotógrafos, cada uno cuenta con una exitosa trayecto-
ria. Algunos orientados a la moda, otros orientados a la fotografía publicitaria y de 
producto y por supuesto grandes especialistas en reportaje editorial. 

El nexo común de todos ellos es la gran sensibilización por las corrientes artísticas y el 
mundo audiovisual.

Gran parte de nuestro tiempo y capital lo destinamos a las nuevas tecnologías, proporcionándonos la 
capacidad necesaria para desarrollar complejos proyectos en el campo del retoque digital, la gestión 
de color, digitalización de archivos y la impresión Fine-Art.

Proveedores
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Marketing Online

Esta nueva área de Marketing Online, tiene como objetivo rentabilizar los recursos que 
nos facilita Internet en los diferentes ámbitos de cada producto-servicio.

Lo hacemos a través de estrategias SEO: Optimización de tecnologías para el posicionamiento natural 
en los motores de búsqueda. SEM: Realización de campañas publicitarias especificas para Internet 
como Adwords de google. SMO: Configuración y gestión de los distintos canales de Social Media Marke-
ting como Twitter, Facebook, Linkedin, Flickr y Myspace entre otros.

Estas estrategias son de muy baja inversión y es una de las herramientas más efectivas para la capta-
ción de nuevos clientes en internet. También son imprescindibles para el posicionamiento natural en los 
principales buscadores como Google. Y nos proporcionan valiosa información para garantizar el éxito de 
nuestra empresa.

Proveedores

Estudiamos 
La red más adecuada para el  
consumidor actual o potencial de 
un respectivo producto o servicio.

Analizamos 
Los criterios de búsqueda para que 
se haga efectiva la visita del cliente.
URL’s, Meta-Tags, keywords.

Realizamos
Las altas oportunas y configuramos 
perfectamente los perfiles.
Directorios, SMM, etc.

Implementamos
Las herramientas para cada soporte.
Site Map auto-actualizable para webs 
dinámicas, Piwik, Analytics, FBML para 
Facebook, etc.

Creamos 
Las campañas publicitarias, pres-
tando especial interés en la página 
de aterrizaje.
Adwords, Yahoo Search, MSN Search.

Gestionamos 
Diariamente los perfiles, consulta-
mos las estadísticas y optimizamos 
las campañas.
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Community Manager

¿Qué son las redes sociales?

Las redes sociales son sitios donde la gente comparte sus gustos, ideas, creencias y opiniones. Pero no 
sólo eso: Se han convertido en una plataforma donde empresa y cliente pueden entablar 
conversaciones e intercambiar apreciaciones.

Dan acceso a un nicho potencial de mercado. Las actuales estadísticas nos dicen al menos el 90% de 
los usuarios de Internet se encuentran conectados continuamente a las redes.

¿Por qué me tienen que interesar?

En primer lugar, porque Internet nos permite establecer una comunicación con nuestros clientes. Las 
redes sociales son perfectas para ésto. Además, nos proporcionan una gran cantidad de información del 
consumidor y nos ayudan a fidelizarlos.

En segundo lugar, es una plataforma publicitaria. Es ideal para promocionar nuestra empresa y alcanzar 
a clientes potenciales. Usaremos las redes sociales como un escaparate para nuestros productos y 
servicios. El 61% de los usuarios de Facebook que han marcado “Me gusta” en una nota de una marca, 
son más propensos a comprar algo a ellos.

En tercer lugar, mejora la imagen corporativa (la idea que los consumidores tienen de una determinada 
empresa). Es por tanto papel de la empresa el hacer que esa imagen sea la mejor posible. Es aquí 
donde las redes sociales cumplen una función fundamental. 

Además, es eficiente y eficaz. Eficiente, porque la proporción inversión/rentabilidad es mucho más 
fructífera. Eficaz, porque tiene un público muy elevado. Uno de cada seis minutos en línea se consumen 
en una red social.
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¿Qué es el Community Manager?

Es la persona encargada de crear, gestionar y controlar las redes sociales de la empresa. Se trata de 
una nueva rama de las relaciones públicas, donde las redes sociales cobran vital importancia. Es una 
de las partes más importantes del conocido Social Media.

El community manager pasa a ser el representante de la empresa en Internet. Se encarga de proteger 
e impulsar su reputación y su imagen. Debe estudiar a nuestros seguidores y entender qué quieren de 
nosotros, y qué no les gusta para cambiarlo.

Internet es un flujo constante de información, y es importante que el community manager haga un 
seguimiento de ésta, para que exista un feedback. 

¿Qué pensamos en Dolche&Lecro sobre ellas?

En Dolche&Lecro consideramos que en una sociedad como la actual, donde las Redes Sociales se han 
convertido en el día a día, es casi imposible dar una notoriedad a nuestras empresas sin un 
posicionamiento en el mundo digital.

Se han convertido en una necesidad realmente importante para la empresa. Las redes sociales 
permiten conocer lo que piensa el consumidor. Nos guste o no, estamos en la era digital, y las empresas 
no pueden ignorarla.

No se trata simplemente de colocar una foto, un mensaje o un enlace en Internet y las redes sociales. 
Se trata de crear y seguir una estrategia, para sacar el mayor rendimiento a la presencia digital.

Ahora que sabes lo importantes que son ¿de verdad vas a estar al margen?
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DISEÑO DE ESTRATEGIA
EN REDES SOCIALES

BÚSQUEDA, PUBLICACIÓN, 
DINAMIZACIÓN  DE CONTENIDOS

OBSERVATORIO
DEL SECTOR

CREACIÓN Y GESTIÓN
DE BLOG, FACEBOOK Y TWITTER

INFORME MENSUAL DE 
ANÁLISIS DE RESULTADOS

GESTIÓN DE 
YOUTUBE Y FLICKR 

SEGUIMIENTO DE LA ESTRATEGIA
LANZAMIENTO DE CONCURSOS 

Y CAMPAÑAS PUBLICITARIAS 

CM



NUESTROS CLIENTES

CIMA
Salud y Estética Oral

Medicina y Cirugía Estética



C/ Virgen de Lourdes, 6 Local 4
28027 Madrid (España)

tel.: +34 91 350 25 74
info.dolchelecro@gmail.com

www.dolchelecro.es
www.dolchelecro.com

www.facebook.com/dolchelecro
www.twitter.com/dolchelecro

CONTACTO


